Fișa de lucru nr. 2

Disciplina: Educație antreprenorială
[bookmark: _Hlk168557984]Unitatatea de învățare vizată: planul de afaceri versus modelul de afaceri – antreprenor de succes
[bookmark: _Hlk168558013]Prezentarea unitatii de invatare: Este un document original creat de mine, cu scopul însușirii de către elevi a cunoștințelor aprofundate legate de conceptele/termenii specifici antreprenoriatului planul de afaceri și model de afaceri. Astfel, elevii vor avea posibilitatea de a înțelege și aplica în viașa reală conceptele mai sus menționate. La rândul lor, elevii pot veni și cu alte exemple din viața personală.
[bookmark: _Hlk168558046]Scop: didactic
Competența specifică vizată: utilizarea adecvată a conceptelor specifice antreprenoriatului: plan de afaceri-model de afaceri-antreprenor de succes
Condiții necesare desfășurării activității: tabla inteligentă/interactivă, computer
Contextul de învățare: lucru individual și în echipă, laborator
Timpul alocat: 50 de minute
[bookmark: _GoBack]Relevanța: invitarea unui antreprenor pentru a discuta în sala de clasă despre planul de afaceri

Numele elevului/elevilor: 
Clasa:
Data calendaristică: 

I) : Fundamentele afacerii
1. Explică diferența dintre un plan de afaceri și un model de afaceri.
2. Identifică și descrie trei caracteristici esențiale ale unui antreprenor de succes.

II) : Exerciții/scenarii
Propune o idee de afaceri care răspunde unei nevoi locale din comunitatea ta. Dezvoltă un plan scurt care să includă strategii de marketing și analiză de piață.

III) : Joc de rol
Rol-play: Fii antreprenorul care își prezintă ideea de afaceri în fața clasei, care va juca rolul de potențiali investitori. Prezentarea trebuie să includă analize financiare preliminare și estimări de creștere.



[bookmark: _Hlk168559852]IV): Rezolvă următorul aritmogrif/joc de cuvinte încrucișate. 
Pe verticala vei descoperi procesul de predare și învățare pentru a dezvolta cunoștințe și abilități.
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1. Procesul de inițiere și gestionare a unei afaceri, implicând asumarea riscurilor și inovației pentru a obține profit.
2. Creșterea și îmbunătățirea abilităților și cunoștințelor.
3. Activitate depusă pentru a produce bunuri sau servicii, remunerată sau voluntară.
4. Capacitatea de a genera idei originale și soluții inovatoare.
5. Activitatea de producere și vânzare de bunuri sau servicii pentru profit.
6.  Aplicarea cunoștințelor științifice pentru scopuri practice.
7. Alocarea de resurse pentru a obține profit sau beneficii.
8. Propunere comercială de vânzare a bunurilor sau serviciilor la un anumit preț și în anumite condiții.


